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Einfacher denn je: Wolt bringt mit Storefront
eigene Online-Shop Losung fiir Handler auf
den Markt

Wolt bietet seinen Partnern neue Moglichkeiten und unterstutzt lokale Unternehmen bei
ihrem digitalen Wachstum. Mit der EinfUhrung von Wolt Storefront ermoglicht das finnisches
Technologieunternehmen Handlern, ihre eigene Online-Bestell Losung unter Verwendung
des etablierten digitalen und logistischen Okosystems von Wolt zu erstellen — auch ohne
uber die Wolt-App zu verkaufen.

Far viele Unternehmen war Wolt bereits ein erster Schritt in Richtung Digitalisierung, da es
Tausende von Handlern durch schnelle und zuverlassige Lieferungen mit Kund:innen
verbindet. Storefront erweitert diese Vorteile nun auf Handler, die es vorziehen, direkt uber

ihre eigenen Websites oder Social-Media-Kanale zu verkaufen.

Weniger Hurden fur den Einstieg in den E-Commerce

Der Einstieg in den E-Commerce kann kostspielig und komplex sein, insbesondere flr kleine
oder neu gegrundete Unternehmen. Wolt Storefront mindert diese Hurden, indem es einen
sofort einsatzbereiten, anpassbaren Online-Shop ohne Vorabinvestitionen bereitstellt.
Handler erhalten einen einzigen Link, der sich leicht in eine bestehende Website einbetten
oder Uber soziale Medien teilen lasst, sodass auch ohne technische Vorkenntnisse oder eine
eigene Website ein Online-Shop gestartet werden kann.

Wolt stellt die gesamte technische Infrastruktur zur Verfugung, einschlief3lich
Auftragsverwaltung, Zahlungen und — auf Wunsch — Lieferdienste. Der Service funktioniert
auf Provisionsbasis, die erst nach dem Verkauf anfallt, ohne Einrichtungskosten oder fixe

monatliche Gebuhren. Die Partner erhalten wochentliche Auszahlungen.

Ein fertiger Online-Shop, der mit nur wenigen Klicks eingerichtet ist
Geschwindigkeit ist ein entscheidender Faktor im heutigen wettbewerbsintensiven

Einzelhandel. Mit Storefront kann innerhalb von 24 Stunden nach Vertragsabschluss ein voll



funktionsfahiger Online-Shop eingerichtet und sofort genutzt werden. Handler konnen die
Benutzeroberflache an ihre Marke anpassen — etwa durch Logos, Schriftarten, Farben und
Bilder.

Storefront steht sowohl Wolt-Partnern als auch Nicht-Partnern zur Verfugung und
funktioniert unabhangig von der Wolt-App. Es lasst sich nahtlos in bestehende Systeme
integrieren, darunter die meisten POS-Anbieter in Osterreich, und erméglicht so die
automatische Synchronisierung von Lagerbestanden und Bestellungen. Handler konnen
wahlen, ob sie Wolt-Kuriere nutzen, Lieferungen selbst verwalten oder eine Abholung im
Laden anbieten mochten — alles innerhalb einer einzigen, flexiblen Losung.

~Storefront macht es Handler:innen leicht, online zu verkaufen — ohne technische Hirden
oder hohe Kosten. Mit wenigen Klicks entsteht ein eigener Online-Shop, gestutzt auf die
bewahrte Technologie und Logistik von Wolt.“ betont Joscha Domdey, General Manager

von Wolt in Osterreich.

Bewahrt im grofRen Maldstab — von lokalen Markten bis hin zu globalen Marken
Storefront wird bereits international von globalen Marken eingesetzt und unterstutzt eine
Vielzahl von Anwendungsfallen, darunter Abholung, Lieferung, In-Store-Bestellungen und
~Skip-the-Line“-Erlebnisse. Diese Beispiele zeigen, wie Storefront nicht nur kleinen und
mittleren Unternehmen, sondern auch grofRen Betrieben mit hohem Auftragsvolumen und
komplexen Anforderungen dienen kann.

Die Lésung ist auch auRerhalb Osterreichs verfligbar, unter anderem in Ungarn und Japan. In
Ungarn wurde Storefront beispielsweise erfolgreich auf dem beliebten Weihnachtsmarkt
Advent Bazilika eingesetzt, wo Besucher:innen uber Storefront Speisen bei mehreren
Anbietern bestellen und Warteschlangen umgehen konnten — was das Kund:innenerlebnis
insbesondere zu Spitzenzeiten erheblich verbesserte.

Mit Wolt Storefront unterstutzt Wolt weiterhin Unternehmen jeder Grolée dabei, nach ihren
eigenen Vorstellungen digital zu wachsen — durch die Kombination von lokaler Flexibilitat

mit globaler Technologie.
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Uber Wolt

Wolt ist ein in Helsinki ansassiges Technologieunternehmen, das es

unglaublich einfach macht, die besten Restaurants, Lebensmittelladen und

andere lokale Geschafte zu entdecken und sich diese liefern zu lassen.

Wolt hat es sich zur Aufgabe gemacht, Stadte gleichermaléen zu besseren

Orten fur Kund*innen, Handler*innen und Kurier*innen zu machen. Die

Plattform von Wolt macht es den Kund*innen leicht, alles, was sie

brauchen, uber eine App zu bestellen, den Handler*innen zusatzliche

Umsatze zu ermoglichen und den Kurier*innen, flexibel Geld zu verdienen.

Um dies zu ermaoglichen, entwickelt Wolt ein breites Spektrum an

Technologien, von lokaler Logistik Uber Einzelhandelssoftware bis hin zu

Finanzlosungen. Wolt wurde 2014 gegriundet und schloss sich im Jahr 2022

mit DoorDash zusammen. DoorDash ist heute in 31 Landern tatig, davon in

27 mit dem Produkt von und der Marke Wolt.
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