




























«Von Beginn an hat uns das Oaklins-Team mit grossem Engagement und hoher Expertise durch

den Verkaufsprozess begleitet. Dank ihrer Unterstützung konnten wir unser Unternehmen für die

Transaktion bestmöglich positionieren und die Herausforderungen eines komplexen,

internationalen M&A-Prozesses jederzeit souverän meistern. Besonders erfreut hat uns die

Zusammenarbeit, die zugleich hochprofessionell und persönlich war – wir fühlten uns in jeder

Phase des Prozesses bestens beraten und verstanden. Am Ende konnten wir aus einer Vielzahl von

Angeboten den idealen Partner auswählen, der uns nicht nur finanziell überzeugt hat, sondern

vor allem auch strategisch und persönlich am besten zu uns passt. Wir danken dem Oaklins

Germany Team für die erfolgreiche Zusammenarbeit – es war eine intensive gemeinsame Zeit!»

Dirk Melzer, ehemaliger Eigentümer der ASPICON GmbH



„Das Team von Oaklins hat uns beim erfolgreichen Verkauf unserer Unternehmensgruppe mit

grosser Fachkompetenz und viel Einfühlungsvermögen beraten. Wir fühlten uns sowohl

professionell als auch persönlich sehr gut unterstützt und begleitet. Wir würden das Team

jederzeit wieder beauftragen.“

Brigitte und Hermann Graf, ehemalige Eigentümer, T&N Group
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